5 Fabulosos Guiones para 5 para Fabulosas Fiestas

El objetivo de estas breves fiestas de circulo completo es

e compartir algunos de los productos

e crear emocion en la compra

e reservaciones

o referencias

e y despertar interés sobre la oportunidad
El hacer el cierre con cada invitada es muy importante y puedes necesitar recalcar la informacioén sobre la
oportunidad.

GUIONES PARA RESERVAR

Anfitriona:

Hola amiga, estoy lanzando mi negocio virtual Mary Kay y estoy escogiendo 10 de mis chicas favoritas para
ser mis primeras anfitrionas por el mes de Enero y, por supuesto inmediatamente pensé en ti ya que te
encantan los especiales. Es muy facil... Sélo escoge 5 de tus mejores amigas para nuestra Fiesta virtual de
30 minutos, Fiesta de 5 Favoritos, de nuestras Cosas Favoritas y tendras %2 de precio en tu compra, ve por tu
favorito mas caro, e incluso puedes ganar el 50% de tu compra completa de hasta $200 en ventas! ¢No te
parece increible? Habria alguna razén por la que no quisieras ser una de mis primeras 107?

Guion para Anfitriona para Invitar a sus amigos

“Hola chica! Estoy organizando una Fiesta Virtual Fabulosa de 30 Minutos con mi amiga MK, (Nombre de la
Consultora), jy te escogi como una de mis 5 mejores amigas! Esta es la mas rapidas, y facil Divertida Fiesta.
¢, Cuento contigo?”

Guion para Reservar uno a uno......
Hola chica, cuando tendras 20 minutos libres?, hoy o mafiana para un chat de video rapido para poder

Reservar Invitados para la Unidad en Vivo ~ Divertido y Grupo Rosa

Hola Beth! Estoy super contenta. jHe sido escogida para ser parte de un evento exclusivo de entrenamiento
de SOLO 30 minutos!

Es en VIVO virtual, (zoom, webex, etc.)

MANANA, Noviembre 24 a las 7pm

Sera increible, divertido y beneficioso,

y quiero que seas una de mis invitadas especiales ~

Asistirias conmigo?

Gracias!!

Perfil Previo para Invitados

¢, Si pudieramos mejorar tu piel en cualquier aspecto, que seria lo que quisieras mejorar?

(Toma notas por cada invitado.)

Eres piel Combinada/Oleosa o Normal a Seca?

Estaremos empezando la fiesta puntual (a que hora).

Por favor unete 5 minutos antes, y de esta manera, participes de un sorteo por un producto gratis.

Un Dia Antes de la Fiesta
Envia un texto, deseando conocerte manana en la Fiesta Bla Bla , a tal hora.

Media Hora Antes de la Fiesta
Envia un texto de recordatorio.



CUERPO DE LA FIESTA
o Preséntate (1 minuto o menos) — que es lo que te encanta de tu vida MK
e Comparte 5 productos favoritos (30 segundos maximo por cada producto)
o explica para que se usa
o Y los beneficios que le da a tu piel. (informacion como esta la encuentras en las hojas de
Central de Productos en Intouch)
o Puedes también incluir fotos de antes y después de Facebook, (revisa fiestas virtuales en
Legado de Lideres.us) Intouch o Clientes Personales
o Pregunta a cada invitado por su retroalimentacion o feedback
1. ¢, Cual o cuales son el producto o los dos productos que te parecié mas interesante para
usarlo?
2. ¢ Sihubiera otra area de tu cara que te preocupa que no mencione hoy dia en mis 5
productos favoritos, cual seria?
a. Sidice que si, Preguntale especificamente cual area y luego dile “Cuando hablemos
una por una en unos minutos, te daré mayor informacion sobre ello.”
3. ¢Qué pregunta adicional tienen?

Comparte Especiales de Fiesta:

1. Por cada $10 de compra, entraras a mi sorteo mensual de 50% de descuento por tu compra.
Cuando compras $50, recibes un cupén por %2 de precio que lo puedes usar ahora o luego.
2. Reserva y Participa de una cita virtual de 30 minutos con 5 amigas y puedes ganar tu propio 50% de dcto
en tu compral

3. ¢ Podria usar algo de dinero extra para usted o su familia? MK tiene una opcién de inicio electrénico de $ 30
que le permite ingresar a MK y, como comprador inteligente, obtener un 50% de descuento de por vida en
sus propios productos, si lo desea. Ademas, tienes la oportunidad de ganar el 50% de todo lo que vendas a
un amigo o tu familia. jY asi fue como me involucré en Mary Kay, para obtener mis productos a mitad de
precio!

Agradece a tus Invitados, déjales saber que conversar con ellos por chat de manera individual,

y preguntales cuando seria el mejor momento del dia para hacerlo.

(Esta es la planeacion de su consulta individual contigo.)

CONSULTA INDIVIDUAL 3 Parte de Cierre.

1. Te divertiste?

Cuando hablamos, mencionaste que te gustaria alguna informacion adicional de (are de problema).
Explicale los productos que le ayudaran con ello.

También me dijiste que pensaste que (producto) te parecia mas interesante el usarlo para ti
. Estas lista para empezar con ? Podemos hacerlo en un solo pago, o podemos
hacer un plan de pagos si te parece mejor.

(El cuidado de la piel es tu carne y papas... y es la cosa mas importante para ella, el lucir lo mejor posible.
Ayudala a usar su dinero sabiamente y lucir lo mejor posible.)

Recuérdale que tan cerca esta de obtener $50 de descuento o 'z cupén y cuantas oportunidades tiene
para el sorteo del 50%.

2. Resérvale su propia Fiesta con sus 5 Favoritas y obtener su glamour o spa a mitad de precio.

Tu le estas reservando para que ella reciba su glamour con el 50%..... Te emocionaria saber que puedes
ganar el 50% de descuento en tu compra en todo los productos de tu glamour? Todo lo que necesitas es
invitar a 5 amigas a tus propios 30 minutos de tu Fiesta Virtual Favorita. No te parece grandioso? ;Que te
parece mejor, al comienzo de la semana o al final? Miércoles o Jueves? 7 or 7:30?

3. Podrias usar algun dinero extra para ti o tu familia? Considerarias hacer un Chat de Descubrimiento? Mira
el video, llena una encuesta corta y haz una cita corta por zoom con mi Directora de Ventas asi puedo
aprender como compartir la informacion de la companfia. jNecesito hacer 70 de estas y ganarme un carro!



jHacer esto te haria entrar a un sorteo Cash de $500! ;Y si ganas, yo Tambien gano! Mary Kay puede ser o
no, para ti y ESTA BIEN si es no. ¢Asi que, hay alguna razén por la que no puedas entrar al Sorteo Cash de
los $500 y puedo contar contigo como una de mis 70 que voy hacia el auto? (Sonrie)



